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HABILIDADES
COMUNICATIVAS
PARA PROFESIONALES
Técnicas de oratoria para

una mejor proyección de tí mismo

CURSO/TALLER

12 horas lectivas

¡¡PLAZAS MUY LIMITADAS!! Es necesario inscribirse previamente.

Fecha límite de inscripción: 10 de octubre a las 13 horas.
* En caso de superarse el número máximo de plazas, se adjudicarán mediante sorteo.

* Desde el Colegio NO se informa necesariamente de la admisión a cursos.

* Los/as colegiados/as podrán consultar en www.coaatnavarra.org la admisión al curso a

partir del día siguiente a la finalización del plazo de inscripción.

*Al concluir el curso se emitirá diploma acreditativo a quienes completen, como mínimo el

75% de las horas. Para colegiados/as disponible directamente en la web colegial.

Lugar: Sede colegial del COAATIE NAVARRA - C/ Arrieta, 11 bis-6º - PAMPLONA

@COAATIENavarra

Síguenos en:

las inscripciones se realizarán en el apartado de FORMACIÓNexclusivamente
de la web del COAATIE Navarra:

www.coaatnavarra.org
internet
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PRECIO NO COLEGIADOS: 300 €

PRECIO COLEGIADOS COAATIE Navarra: 50 €

PRECIO COLEGIADOS COAATIE Navarra con carrera finalizada en los

últimos 4 años o desempleados o : 25 €con minusvalía superior al 33 %

* A las bajas no comunicadas o realizadas con menos de 72 horas de antelación, se les

aplicará el precio de NO COLEGIADOS.

*Desempleados deberán presentar la tarjeta de demanda de empleo y personas con

minusvalía superior al 33% deberán presentar el certificado de discapacidad que lo

acredite en el momento de la inscripción.

*Acción formativa bonificable por FUNDAE: Solicítalo en gabinete@coaatnavarra.org antes

del 3 de octubre a las 13:00 horas.

OCTUBRE

lunes martes miércoles jueves viernes sábado domingo

5 6

7 8 9 10 11 12 13

14 15 16 17 18 19 20

21 22 23 24 25 26 27

28 29

3 4

de 16:00 a 20:00 horas

30

1 2

31



Pablo López Reclusa. Socio de Usa la Palabra Formación.

P CIrofesor del Seminario de Comunicación de la Facultad de C de la Universidad

Complutense de Madrid, consultor de programas formativos en la Fundación INCYDE -

Cámara de Comercio e instructor de soft skills, ventas y comunicación en Generation-

Mckinsey Social Initiative.

Ha sido colaborador en el Departamento de Comunicación con los Ciudadanos del

Gabinete de Presidencia del Gobierno de España, actor de teatro en El Barracón, asesor

de proyectos formativos en el Ayuntamiento de Acapulco (México) y colaborador en la

sección cultural de la Embajada de España en República Dominicana.

PONENTE

Día 1. Oratoria

● ¿A quién voy a hablar? Fundamentos básicos

● Recursos especiales para crear impacto con nuestro mensaje

●Técnicas de persuasión

● Empezar y acabar con éxito un discurso

● Conectar y razonar con lógica y eficacia las ideas

● ¿En qué contexto te encuentras? Tipos de discursos

Día 2. Lenguaje no verbal

● Qué dicen nuestros gestos de nosotros: sinergología

● Mostrar seguridad a través de las manos

● Posicionamiento corporal del orador

● Transmitir sensaciones a través de los gestos de la cara

● Kinesia: movimiento en el espacio

● Oculésica: el uso de la mirada

● Aplicación del LNV en la negociación

Día 3. Presentaciones eficaces

● Elevator Pitch: venta de proyectos

● Storytelling: venta de marca personal

● Discursos adaptados a cada contexto particular

● Dejar huella: método AIDPR

El profesional de la Arquitectura Técnica se mueve en un sector cada día más

competitivo en el que el rigor profesional y la base técnica, si bien son valores en sí

mismos, deben saberse mostrar ante nuestros potenciales clientes.

En este marco el Gabinete Técnico del COAATIE Navarra organiza este curso/taller que ha

sido valorado muy positivamente en otros colegios:

Curso destinado a aquellos profesionales con cualquier tipo de experiencia que quieran

desarrollar su perfil profesional, dándole un valor añadido y potenciando su marca

personal a través de una formación esencialmente práctica en las disciplinas de oratoria,

presentaciones eficaces y lenguaje no verbal.

Es imprescindible dar respuesta a la necesidad continua de mejorar las competencias

comunicativas en los ámbitos personales, sociales, empresariales y profesionales, donde

se necesita de una comunicación clara y concisa que se adapte a cada contexto. La

construcción del mensaje, el diseño de una presentación eficaz y las herramientas

personalizadas para impactar son las claves que ofrece esta formación.

PRESENTACIÓN

Objetivos profesionales:

1. Desarrollar la capacidad comunicativa del profesional para que sus mensajes

sean concisos, claros y contu dentes.n

2. Desarrollar la capacidad de improvisación y evitar momentos incómodos

mientras se comunica con soltura y convicción.

3. Fortalecer las capacidades de persuasión e impacto en negociaciones y

presentaciones de proyectos.

4. Estructurar un mensaje eficaz adaptado al contexto específico.

5. Dominio de nuestros gestos para trasladar una imagen cautivadora.

I SORPRENDE. presentando proyectos con tu marca personal
II RANSFORMA. T tus miedos en virtudes
III ONVENCE. C transmitiendo tu valor añadido

OBJETIVOS

PROGRAMA
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